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1. CONSIDERAGOES INICIAIS E OBJETIVOS DO EVENTO:

1.1

1.2

1.3

Prezados empreendedores em potencial € com grande entusiasmo que a
turma do 6° periodo de Administracdo da Universidade da Amazénia
apresenta a | JORNADA ACADEMICA EMPREENDEDORA.

O Evento tem por objetivo incentivar e apoiar individuos criativos e
inovadores que desejam transformar suas ideias em empreendimentos de
sucesso.

Acreditamos que o empreendedorismo € uma forga vital que impulsiona a
inovacgéo, cria oportunidades e contribui para o crescimento econdémico e
social. Nossa missao é apoiar e nutrir o espirito empreendedor de nossa
comunidade académica, através desse evento que trarda uma combinagao
benéfica entre ideias inovadoras e profissionais capacitados que podem

impulsionar o seu projeto.

2. ELEGIBILIDADES:

2.1

2.2

Os participantes devem estar cursando uma das seguintes areas do
conhecimento:

e Administragao;

e Ciéncias Contabeis;

e Tecnologia da Informacgao;

e Publicidade e Propaganda.

As equipes devem ter no maximo 6 integrantes.

3. PROCESSO DE INSCRIGAO:

3.1

As inscricoes devem ser realizadas pelo formulario de inscricao presente no
post de divulgagao do evento ou no item 3.5 desse edital, com prazo até o
dia 15/11/2023.
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3.2

3.3

3.4

3.5

3.6

3.7
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Os campos obrigatorios devem ser preenchidos de forma correta e 0 envio
deve ser realizado pelo lider da equipe;
O lider devera informar seu e-mail e numero para contato, nome completo
(o nome completo do lider devera estar no item “Participante Lider” no
formulario de inscricdo) e 0 nome completo dos demais membros da equipe
e demais informagdes presentes no formulario de inscricdo. Como também
preencher corretamente os campos obrigatérios referentes a “descricéo
breve” do projeto empreendedor desenvolvido pela equipe;
Com relacao a “descrigcao breve”, a equipe devera apresentar em no maximo
15 linhas (total de linhas das 3 respostas) uma breve descricao do seu
projeto empreendedor. De modo a responder as seguintes perguntas:

¢ Indique qual o seu modelo de negdcio.

e Que problema seu modelo de negdcio resolve?

¢ Qual seu publico-alvo e o impacto que vocé espera alcancar com a

aplicagao desse modelo de negécio?

Certifique-se de ser conciso e claro, pois essa se¢do deve resumir seu

projeto de maneira sucinta.

Link de inscricao: https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQL Sfyg-
INNHVgEQ_yG vCdIiwo9xGL_IYvjyCEnNKARf|IPY6BLQ/viewform?usp=sf_li
nk

Os dados fornecidos, e-mail e numero de telefone, serdo utilizados para

envio e aprovagao dos projetos e criagdo de um grupo no WhatsApp para
retirada de duvidas e demais orientacdes.

E-mail: jornadaeal@gmail.com

4. SELEGAO DOS PROJETOS E AVALIAGAO:

41

A1 JORNADA ACADEMICA EMPREENDEDORA sera dividida em 3 fases
de selecdo e avaliagao dos projetos empreendedores, sendo elas: Fase 1 —
Formulario de inscricdo; Fase 2 — Missao, Visao e Valores, os 4 P’s do

Marketing e Analise Swot; Fase 3 — Elaboragao e apresentagao do Pitch.


https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfyg-lnNHVgEQ_yG_vCdlwo9xGL_lYvjyCEnKAR9fjlPY6BLQ/viewform?usp=sf_link
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfyg-lnNHVgEQ_yG_vCdlwo9xGL_lYvjyCEnKAR9fjlPY6BLQ/viewform?usp=sf_link
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfyg-lnNHVgEQ_yG_vCdlwo9xGL_lYvjyCEnKAR9fjlPY6BLQ/viewform?usp=sf_link
mailto:jornadaea1@gmail.com
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4.2 A primeira fase sera realizada no ato da inscricdo da equipe onde os

integrantes irdo preencher os itens solicitados, sendo utilizado como método

avaliativo as respostas referentes a “descricdao breve” do projeto

empreendedor. Serdo utilizados como critérios avaliativos das respostas:

Clareza e conciséo;
Originalidade e inovagao;
Viabilidade do projeto;

Definigao clara do publico-alvo e potencial impacto;

4.3 Os selecionados para a segunda fase receberdo um e-mail de

parabenizagao e aprovagao do projeto empreendedor até o dia 17/11/2023.

4.4 A segunda fase do projeto contara com a elaboracao dos Missao, Viséo e

Valores, os 4 P’s do Marketing e Analise Swot. Os critérios para avaliar o

desempenho dos projetos empreendedores nessa fase serao:

Originalidade e inovagao das estratégias e coeréncia na missao, visao
e valores;

Clareza na definigéo dos 4 P’s do Marketing;

Profundidade e capacidade de identificar seus pontos fortes e pontos
fracos na Analise Swot;

Harmonia global dos itens solicitados;

Capacidade de comunicar as ideias de forma eficaz;

O envio devera ser realizado até o dia 22/11/2023

4.5 Os selecionados para a terceira fase receberdo um e-mail de parabenizagao

e aprovagao do projeto empreendedor até o dia 25/11/2023.

4.6 Na terceira fase do projeto sera apresentado o Pitch do seu modelo de

negdcio, no qual os participantes teréo a oportunidade de apresentar suas ideias

e estratégias de maneira eficaz e persuasiva diante de uma banca de avaliadores

experientes. Esta fase é crucial para demonstrar a viabilidade e o potencial de

cada projeto e determinar a melhor ideia empreendedora. Sera realizado no dia
29/11/2023 (dia do evento).
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5. DESCRIGAO DETALHADA DAS FASES DO PROJETO:

5.1 Aprimeira fase foi descrita de forma sucinta no item 3.4 € 4.2.

5.2 Na segunda fase do projeto, os participantes selecionados terdao a

oportunidade de aprofundar o desenvolvimento de seus empreendimentos,

concentrando-se na definicdo de sua Missao, Visdo e Valores, no 4 P’s do

Marketing e no desenvolvimento da Anadlise Swot. Etapas a serem

cumpridas:

Missao, Visao e Valores: Nessa etapa a equipe devera desenvolver
e apresentar o propésito central do seu projeto empreendedor, ou seja,
sua missao, de maneira a responder a seguinte pergunta: “Qual é o
proposito fundamental do projeto empreendedor?”. Como também,
apresentar sua viséo a longo prazo, descrever como a equipe enxerga
seu empreendimento daqui a cinco, dez, vinte anos. E finalizar essa
etapa apresentando seus valores, seus principios éticos e morais que
irdo orientar a conduta e as relagdes do seu empreendedorismo.

Os 4P’s do Marketing: Nessa etapa a equipe devera desenvolver/

elaborar o Mix de Marketing (Produto, Prego, Praga e Promogéo).

P

Mix de marketing

/N

Produto Praga
Wariedade de produtos Mercado-alvo Canais
Qualidade Cobertura
Design “ariedades
Caracteristicas Locais
Mome demarca Estoque
Embalagem Transporte
Tamanhos
Servigos Prego Promogao
S:;aol?:l:';es Preco delista Promocéiodevendas
L Descontos Propaganda

Concessdes Forga dewvendas

Prazo de pagamento Relagées plblicas

Condicies de financiamento Marketing direto

Fonte: Kotler e Keller (2006).

Analise Swot: Nesta etapa a equipe devera construir uma analise SWOT do
seu projeto empreendedor. Essa ferramenta ird auxiliar na analise do
ambiente interno e externo do seu projeto empreendedor, assim como, a
analise ajudara a identificar areas de destaque, bem como desafios criticos
gue precisam ser enfrentados:
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Como fazer uma analise SWOT

Interna

Pontos fortes Pontos fracos
e O que fazemos bem? q lemos melhorar?

« O que nossos clientes ou parceiros
dizem que gostam sobre nés?

« Em que areas superamos nossos
concorrentes?

* Quais aspectos sao unicos em relagcao
a nosso negdécio, produtos ou servigos?

« Que ativos temos (propriedade intelectual,
tecnologia prépria etc.)

Positiva

Oportunidades Ameacas

« Quais novas tendéncias podemos - g rendo?
aproveitar?

« Quais de nossos pontos fortes podem
ter valor para possiveis parceiros?

Para quais tendéi
« Quais mercados adjacentes podemos estamos desprep

explorar?

* Quais questdes econdmicas ou politicas

« Ha geografias com menos concorréncia? poderiam ter imp:

Externa

Fonte: https://media.licdn.com

m nosso negdécio?

eAlebaN

5.3 Naterceirafase, os projetos selecionados deverao apresentar o Pitch do seu

Negacio, tendo duragéo de no minimo 3 minutos € no maximo 5 minutos no

dia do evento. Discursoes sobre a tematica:

Passos a serem seguidos para criagao: Elevator Pitch: Visao

Passo 1: Problema ¥ '
Claro e Relevante # »

O, Passo 2: Solugéao (O produto)

O que e como?

e Fluente;

e Conciso.
Passo 3: Beneficios
Numeros (Tempo e Custo) »~,
Mercado Potencial D | |
Video de

Passo 4: Mensagem Clara

e Visao Geral;

apoio:

https://www.youtube.com/wat

Deve ser simples, convincente e marcante
@‘ 1JORNADA ACADEMICA EMPREENDEDORA ) }



https://www.youtube.com/watch?v=cM2BTr5-w-I
https://www.youtube.com/watch?v=cM2BTr5-w-I
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6. PREMIAGOES:

6.1 O “Melhor Projeto Empreendedor” definido pela banca de avaliadores no dia
29/11/23, dia do evento, recebera um prémio de R$500,00.

6.2 O segundo e terceiro lugar receberdo premiagdes de gratificacdo pela
participacao no evento.

6.3 Todos os participantes receberao certificados de 4h complementares.

7. CRONOGRAMA:

ITEM ATIVIDADE DATA HORARIO
1 Fase 1: Preenchimento do formulario de inscricao | Até o dia 15/11 | Até 23:59
2 Resultado (Aprovado ou Reprovado) Até o dia 17/11 | Até 23:59
3 Fase 2: Envio do Projeto Empreendedor Até o dia 22/11 | Até 23:59
4 Resultados (Aprovado ou Reprovado) Até o dia 25/11 | Até 23:59
5 Fase 3: Envio do Pitch do Projeto empreendedor | Até o dia 29/11 | Até 17:30
6 Dia do evento e apresentacgéo do Pitch 29/11/2023 Inicio 19:30

Observagao: O evento ocorrera no auditério da Unama no dia 29/11/23 com

inicio as 19:30h e término as 21h

8. CONSIDERAGOES FINAIS:

8.1 Al JORNADA ACADEMICA EMPREENDEDORA & um evento que estimula
a criatividade, inovagao e celebra o conhecimento e a interagado entre marketing
e empreendedorismo. Almejamos que esta jornada venha a instigar e explorar o
empreendedorismo no ambiente académico, de modo a expandir os horizontes

dos nossos participantes e contribuir para o crescimento de nossa comunidade.



